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Resumo

Este artigo contém dados referentes a uma pesquisa desenvolvida no Programa de Pos-
graduagdo em Educacdo da Universidade Federal de Jatai. O objetivo geral do estudo ¢ analisar
as propostas de producdo de texto escrito, com o aspecto ‘argumentar’, presentes em uma
colecdo de livro didatico de portugués e sua relacdo com as competéncias 3 € 4 do Enem. Neste
artigo, porém, serao apresentados dados referentes a um objetivo: apresentar e discutir
quantitativamente o trabalho desenvolvido com as capacidades de linguagem dominantes
presentes na argumentacao (sustentagdo, refutacdo e negocia¢do de tomadas de posi¢do) nas
propostas de producdo de texto escrito. A origem desta investigacdo se deu a partir da pratica
docente em turmas de 3% série do Ensino Médio nas quais a cole¢do analisada era utilizada. Este
estudo ¢ de base bibliografica, documental e quanti-qualitativa. Como resultado, foi verificado,
ao longo da cole¢do, que ha maior ocorréncia da Sustentacdo ¢ que nao houve nenhuma
ocorréncia da Negociagdo. No aspecto tedrico-metodoldgico, foram consideradas as
contribuicdes de Citelli (1991), Batista (2016), Koch (1993), Bakhtin (2003), Schneuwly e Dolz
(2010), dentre outros estudiosos do assunto.

Palavras-chave: Argumentagdo. Proposta de producdo de texto escrito. Livro didatico de
portugués.

Introducio

Este artigo reune dados parciais de uma pesquisa que esta sendo realizada no Programa
de Pos-graduacdo em Educagdo da Universidade Federal de Jatai. O estudo justifica-se por
varios motivos, entre eles o fato de que a argumentacao ¢ uma estratégia linguistica necessaria
em inumeras situagdes comunicativas as quais os individuos enfrentam em diversas interagoes
sociais cotidianas. Pelo reconhecimento de sua importincia, a argumentacdo ¢ também
abordada pela BNCC (Brasil, 2018) a qual entrou em vigor recentemente. Na competéncia 7, o

referido documento considera que

Argumentar com base em fatos, dados e informacdes confiaveis, para
formular, negociar e defender ideias, pontos de vista e decisdes comuns que
respeitem e promovam os direitos humanos, a consciéncia socioambiental e o
consumo responsavel em ambito local, regional e global, com posicionamento
ético em relago ao cuidado de si mesmo, dos outros e do planeta (Brasil, 2018

p- 11).
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Acerca da competéncia 7, ¢ importante lembrar que ela ndo ¢ especifica da lingua
portuguesa ou da area de linguagens e suas tecnologias, mas, sim, uma competéncia geral, a
qual permeia todas as areas do conhecimento. Isso ressalta ainda mais a importancia de se
observar e avaliar de que maneira o processo argumentativo — elemento fundamental no texto
dissertativo-argumentativo — ¢ apresentado ao estudante.

Do ponto de vista tedrico, autores renomados também mencionam o fato de que a
argumentacao ¢ inerente a linguagem. Dentre estes, cito Koch (1993), quem diz que “o homem
usa a lingua porque vive em comunidades, nas quais tem necessidade de comunicar-se com os
seus semelhantes [...] a linguagem passa a ser encarada como forma de ag¢ao [...], portanto, pela
argumentatividade” (Koch, 1993, p. 17. Grifos nossos).

Somadas a todas as justificativas anteriormente citadas, quero ressaltar que, ao realizar
uma pesquisa no repositorio de dissertacao e teses da CAPES, acerca das investigagdes que
foram feitas nos ultimos cinco anos, a fim de verificar se as inquietagdes que me levaram a este
estudo ja haviam sido pesquisadas, percebi que, embora haja muitas pesquisas acerca do livro
didatico (LD), ainda existem lacunas a serem preenchidas, principalmente em programas de
Educacao, no que se refere ao aspecto do ‘argumentar’. Assim, mesmo que a argumentagao seja
inerente a natureza humana, ja que ¢ um elemento fundamental da linguagem, ela precisa sim
ser trabalhada na escola para se tornar mais eficiente nas diferentes situagdes comunicativas.

Dessa forma, o presente artigo se propoe a apresentar dados referentes as competéncias
de linguagem dominantes inerentes ao aspecto argumentar encontrados na colecdo de livro
didatico de portugués ‘Se liga nas linguagens’. Apresento, na sequéncia, os dados quantitativos
que revelam a ocorréncia da Sustentacdo, Refutacdo e Negociagao de tomadas de posi¢ao, bem

como analise qualitativa acerca desses dados.
Argumentacio: um aspecto inerente a natureza humana

A linguagem!, segundo Aratjo, Vieira e Cavalcante (2009), sempre esteve presente
durante toda a historia da humanidade, sendo um referencial para estabelecer comunicacdes
interacionais entre as pessoas. Ela ¢, portanto, parte inerente da vida do ser humano, a partir da
qual este organiza seu pensamento de forma a expressar compreensivelmente seu discurso oral
ou escrito.

Nesse sentido, Vigotski (1987), um dos grandes teoricos da psicologia do

" O termo linguagem seré, neste artigo, tratado especificamente no seu aspecto verbal. O que ndo quer dizer que
ndo considero outras formas de expressao como linguagem.
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desenvolvimento, explica, em sua obra Pensamento e Linguagem, que ha uma inter-relagao
fundamental entre pensamento e linguagem, em que um proporciona recursos ao outro.
Segundo o autor, a estrutura da lingua que uma pessoa fala influencia a maneira como esta
percebe o universo. Isso significa que a linguagem ndo ¢ apenas um meio de expressdo do
conhecimento adquirido, mas um elemento essencial na formagdo do pensamento e do carater
do individuo. Ele introduz o conceito de “zona de desenvolvimento proximal”, o qual representa
a diferenca entre o que uma crianca pode fazer sozinha e o que pode fazer com ajuda. Nesse
contexto, a linguagem tem um papel central, pois ¢ através dela que formas avancadas de
pensamento sdo transmitidas a criancga, facilitando o desenvolvimento de suas capacidades
superiores. Assim, a linguagem e o pensamento se entrelacam, formando a base para o
desenvolvimento intelectual e social do individuo.

Citelli (1994, p. 6) lembra que “o desenvolvimento da vida social exigiu que os homens
ampliassem o uso das formas verbais de comunica¢ao”. Podemos, assim, produzir muito com
a linguagem, promover diferentes atos de fala, como, por exemplo, descrever uma situagao,
aconselhar alguém a fazer (ou nao) alguma coisa, desenvolver um texto cientifico, emitir uma
informacao, prometer a alguém alguma coisa, entoar uma cantiga de ninar, entre outras agdes.
Sao inumeros os usos que fazemos da linguagem e, para cada um, definimos, mesmo que
inconscientemente?, critérios que podem nos auxiliar (ou atrapalhar) a alcangar nossos
objetivos.

Dentre os diferentes usos possiveis para a linguagem, delimitarei meu enfoque apenas
a argumentagdo. O ato de argumentar, muito exigido na contemporaneidade pelos exames de
selecdo para vagas em universidades, ndo se restringe apenas ao texto dissertativo-
argumentativo; ¢ um tema que vem sendo tratado ha muito tempo, principalmente entre os
filosofos.

Assim, antes de adentrar no modo com que Aristoteles tratava o argumentar, ¢é

relevante destacar aqui que fazemos uso dos aspectos que constituem a argumentacao em nosso

2 No Seminario I (1979), Jacques Lacan define o inconsciente como uma linguagem ao afirmar que ele ¢é
estruturado como um conjunto de significantes. Lacan critica a concepgdo freudiana do inconsciente como um
simples depdsito de contetidos reprimidos e propde que, na verdade, o inconsciente opera de forma semelhante a
um sistema linguistico. Ele utiliza a linguagem para explicar como os significantes se articulam e se relacionam,
€ como isso provoca o surgimento de sintomas e fendmenos psiquicos. Destaca que o desejo humano ¢ mediado
pela linguagem e que o inconsciente se manifesta através de discursos, trocas de significantes e da estrutura
narrativa que se desenvolve nas formas de expressdo do sujeito. Dessa maneira, o inconsciente se torna uma
instancia ativa na formagao da subjetividade, em que o jogo dos significantes pode revelar as dinamicas do desejo
e da identidade. Esse conceito revolucionou a psicanalise ao integrar a linguistica e a teoria do signo a compreensao
do funcionamento psiquico, colocando a linguagem no centro da experiéncia inconsciente.
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cotidiano. Somos bombardeados por estratégias argumentativas nas mais diversas situagdes
comunicativas que vao desde o didlogo com nossos pais e professores, por exemplo, quando
defendemos um ponto de vista ou negociamos algo, até a exposicao a propagandas veiculadas
nos mais diversos suportes, as quais visam a nos induzir a comprar produtos, contratar servigos
ou até¢ aderir a determinado comportamento ou ideologia.

Para esclarecer melhor o que ¢ argumentar, tomarei o conceito elaborado por Silva

(2008). Segundo o autor,

Argumentar ¢ se valer de mecanismos e estratégias que a linguagem oferece,
com a finalidade de conduzir o interlocutor a compartilhar das mesmas ideias
que o locutor tomadas como verdade e tese de sua crenca. Para tentar atingir
a adesdo do interlocutor a tese proposta, o locutor faz uso de recursos
linguisticos que marcam e explicitam razdes plausiveis para a crenca na ideia
apresentada. Esses recursos s@o os proprios argumentos que estruturam
ideologias e que justificam a opinido exposta, objetivando persuadir ou
convencer o interlocutor (Silva, 2008, p. 18).

O conceito mencionado pelo autor foi fruto de sua pesquisa de doutorado, a qual
perpassou a defini¢do aristotélica. Nesta perspectiva, assim como o autor, retomei Aristoteles
através da obra Retorica para compreender as premissas da argumentacao e, assim, subsidiar
meus estudos. O titulo da obra mencionada (Retorica) refere-se ao que o filésofo considera
como uma arte (técnica) a qual consiste em um corpo de regras e principios gerais que a razao
pode conhecer. Ele a considera uma forma de episteme (conhecimento cientifico), em oposi¢ao
a mera empeiria (experiéncia pratica). A retdrica, portanto, ¢ vista como um estudo sistematico
e teorico da persuasao.

Lima (2011), em sua obra A Retdrica em Aristoteles, aponta que, na retdrica,
persuadir e convencer sdo processos interligados, mas distintos. O autor esclarece que
persuadir, do latim persuadere (per+suadere), em que per significa 'de modo completo' e
suadere significa 'aconselhar', tem a ver com mover pelo coragao, explorando o lado emocional
(as paixoes); a persuasdao leva a acdo, independentemente de acreditar ou ndo na causa. Ja
convencer, do latim convincere (cum-+vincere), em que cum significa 'com' e vincere significa
'vencer', denota mover pela razao, através da exposi¢ao de provas logicas.

Observa-se que os elementos apontados por Aristoteles na Retérica mostram as
facetas da argumentagao utilizadas em sua €poca e que nos servem até hoje. O filésofo descreve,
em sua obra, caracteristicas essenciais da argumentacao, especialmente no contexto da retorica.
Algumas das principais estdo no uso de provas — artisticas e ndo artisticas —, de entimemas,
topicos (Topoi) — odioi Topoi e Koinoi Topoi —, da dialética, persuasdo, comunicagdo com as
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multiddes e da capacidade de argumentar sobre coisas contrarias.

Segundo Aristoteles, as provas artisticas sao aquelas as quais o orador pode criar,
podendo ser uma prova ética, relacionada ao carater e a credibilidade do orador, uma prova
logica, baseada em argumentos racionais e ldgicos, bem como uma prova emocional ou
patética, relacionada as emocdes do publico. As provas ndo artisticas sdo aquelas que nao
dependem do orador, como testemunhos, documentos e evidéncias fisicas.

Na retorica, a dialética ¢ uma arte de argumentagdo que examina proposicoes
hipotéticas e suas consequéncias. E usada para explorar argumentos contrarios e fortalecer a
capacidade de argumentar persuasivamente sobre diferentes pontos de vista. Aristoteles
observa que a argumentacgdo deve ser adaptada ao publico. O discurso cientifico é proprio do
ensino, mas a retorica deve usar argumentos comuns e acessiveis para persuadir as multiddes.
Ele destaca também a importancia da capacidade de argumentar persuasivamente sobre coisas
contrarias, ndo com o intuito de enganar, mas para entender melhor os argumentos e fortalecer
a propria posi¢do, ou seja, do seu ponto de vista. Citelli (1994), acerca dos mecanismos basicos

da construcao do ponto de vista, destaca que

[...] integram-se os planos da compreensao ¢ da formalizacdo. [...] Eles
decorrem de experiéncias que acumulamos, leituras realizadas, informagdes
obtidas, do desenvolvimento da capacidade de compreender e, sobretudo,
“traduzir” para outras pessoas aquilo que desejamos dizer. E nesse processo
que iremos, progressivamente, formando e reformando a visdo das coisas
(Citelli, 1994, p. 17. Grifos do autor).

A partir das palavras do autor, podemos notar que o ponto de vista pode ser revisto e
reformulado. Além disso, acrescento que esse ponto de vista ¢ constituido ndo de uma forma
individual, mas de forma coletiva, podendo ser chamado de formacao discursiva. Infere-se,
portanto, que a formacao de um ponto de vista € algo complexo, pois 0 nosso discurso ¢ marcado
por varios outros discursos, influenciados por nossa trajetoria cultural, incluindo a influéncia
familiar, as leituras que fazemos etc. Para se contrapor um ponto de vista de alguém, cabe a nos
“constituir um novo ponto de vista, isto €, elaborar argumentos nascidos, provavelmente, de
outros referenciais tedricos, metodoldgicos, analiticos, ideologicos e capazes de fazer — o outro
— crer na pertinéncia dessa nova exposicao” (Citelli, 1994, p. 20).

No que se refere a argumentacao na construgdo do texto, recorro novamente a Citelli
(1994, p. 29), quando ele aponta que “produzir textos dissertativos, de convencimento,
persuasivos implica em formular hipoteses sobre temas a serem desenvolvidos, escolher teses

e arrolar argumentos defensaveis, capazes de conquistar a adesdo dos ouvintes ou leitores”.
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Para complementar o entendimento da afirmacdo do autor, é necessario esclarecer o que sdo
essas hipoteses: sdo possiveis respostas a serem dadas ao problema colocado; aquela que for
eleita a mais adequada para ser desenvolvida, sera chamada de tese.

Escolhida, entdo, a tese, € necessario que ela seja justificada, comprovada, posta em
situagdio de poder sustentar-se como verdade. E nesse momento que entra a argumentagio como
um procedimento que torna a tese aceitavel. Além da escolha de uma boa tese, de arrolar
argumentos e provas que a tornem valida, a Retorica de Aristoteles aponta a coeréncia como
um elemento importante na constru¢cdo de um texto. Para isso, é preciso que suas partes estejam

integradas de forma equilibrada, de modo a se complementarem e reforcarem a tese.

Capacidades de linguagem dominantes (Sustentacio, Refutacdo e Negociacdo de tomadas

de posicao)

A respeito do aspecto tipoldgico ‘argumentar’, o qual permeia esta pesquisa, baseio-
me nos estudos de Dolz e Schneuwly (2004), os quais defendem o trabalho com géneros do
discurso a partir dos aspectos tipologicos inerentes a eles. Nesse sentido, Dolz e Schneuwly
(2004, p. 120) esclarecem que, “cada género necessita de um ensino adaptado, pois apresenta
caracteristicas distintas. [...]”.

Como existe uma infinidade de géneros, no entanto, e nem sempre € possivel criar as
situacdes comunicativas as quais pertencem, eles podem ser agrupados em funcdo de certo
nimero de regularidades linguisticas e de transferéncias possiveis”. Dessa forma, os autores
propdem que os géneros sejam agrupados conforme alguns critérios, como: a) corresponder as
finalidades sociais; b) cobrir os dominios essenciais da comunicacao oral e escrita; ¢) retomar
distingdes tipologicas de maneira flexivel; d) ser relativamente homogéneos quanto as
capacidades de linguagem dominantes inerentes aos géneros organizados em grupo.

A partir da perspectiva dos autores, analisei o aspecto tipologico com base nas
capacidades de linguagem dominantes que, neste caso, sdo: Sustentacdo, Refutacdo e
Negociac¢do de tomadas de posicdo. Isso porque o objeto de andlise desta pesquisa a qual se
refere este artigo ¢ constituido por propostas de producdo de texto escrito argumentativo
presentes em uma cole¢do de livro didatico de Portugués (LDP). Para compreender melhor as
capacidades de linguagem inerentes ao texto argumentativo, recorro a autores basilares, como
Aristoteles (2022), Toulmin (2006), bem como Perelman e Olbrechts-Tyteca, assim como
autores contemporaneos, como Koch (1993) e Fiorin (2024).

No que diz respeito a Sustentacdo, Aristoteles relaciona-a aos entimemas, um tipo de
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silogismo, um argumento dedutivo. Para o filosofo, a persuasdo se da por trés tipos de provas:
o ethos, o pathos e o logos. Essas provas, sao, respectivamente, a credibilidade do orador, a
emocao do publico e a logica do raciocinio. Para Toulmin (2006), a Sustentagcdo mobiliza o
claim (afirmativa), o data (dados). No modelo de argumentagdo proposto por ele, esses termos
em inglés referem-se ao que se quer provar e aos fundamentos que sustentam a afirmativa.

Esta capacidade de linguagem ¢ muito comum em diversas situacdes comunicativas e
¢ também o recurso argumentativo mais elementar. Isso ndo significa que seja facil, até porque
a pessoa que enuncia necessita de recursos, que podem ser dados, fatos, conhecimentos
cientificos para sustentar seus pontos de vista.

Em se tratando da Refutacao, trata-se da capacidade de contentar posi¢cdes contrarias,
seja apontando falhas, inconsisténcias ou fragilidades nessas posi¢des. Para Aristoteles (2022),
refutar ¢ uma arte que faz parte da dialética e da retorica. Perelman e Olbrechts-Tyteca (2005)
consideram que a refutagdo pode ocorrer por meio da dissociacdo de conceitos ou por
contestagdo de fatos.

Muitos alunos acreditam que basta utilizar conectivos adversativos para realizarem a
refutacdo. Esta capacidade de linguagem, porém, vai muito além disso, ¢ importante que o
locutor conhega o posicionamento de seu interlocutor para conseguir refuta-lo. Esta capacidade
envolve atencdo e conhecimento, pois, dependendo do nivel do interlocutor, a refutac¢do se torna
uma estratégia argumentativa ainda mais complexa.

A Negociagao, conforme Toulmin (2006), ¢ a capacidade de linguagem dominante de
avaliar diferentes pontos de vista. Nela, o locutor deve ponderar argumentos e propor
conciliagdes, semelhante a uma mediagdo de conflito. Assim como a Refutagdo, a Negociagdo
exige do interlocutor atencdo e uso de mecanismos complexos para ser alcangada. Nao basta
ter conhecimento sobre um assunto, ¢ preciso dominar a linguagem e também as emogdes. Em
um contexto escrito, alcangar este objetivo pode ser mais facil, mas em uma situagao discursiva
oral, a depender do contexto e do género do discurso, desenvolver esta capacidade pode ser um
desafio, como em um debate, por exemplo.

Conforme mostrei nesta subsecdo, as trés capacidades de linguagem dominantes
elencadas por Dolz e Schneuwly (2004) possuem um grau de complexidade e, por mais que a
argumentacao seja algo inerente ao homem, elas exigem do locutor conhecimento. Por esse

motivo, optei por observa-las dentro do aspecto argumentativo nas propostas que analisei.
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Capacidades de linguagem dominantes encontradas na colecio ‘Se liga nas linguagens’

Antes de dar inicio a esta se¢do, destaco que a colecdo ‘Se liga nas linguagens’, ao
longo dos 6 (seis) volumes, apresenta 72 (setenta e duas) unidades, as quais sao divididas em 3
(trés) capitulos. Cada capitulo, por sua vez, aborda uma area do conhecimento ligada a
linguagem, sendo, respectivamente, Arte, Lingua Portuguesa (LP) e Educagdo Fisica. Ha
também, ao final de cada volume, uma sec¢ao voltada para a preparagao para a redagao do Enem,
intitulada ‘Especial Enem’. Como ja mencionei, na pesquisa que da origem a este artigo, o foco
esta concentrado apenas nos capitulos de LP e, nesta se¢do, especificamente, nas atividades de
produgdo de textos escritos com énfase na argumentacao.

No grafico na sequéncia, apresento a composi¢do numérica, em dados percentuais, das

capacidades de linguagem dominantes encontradas na colegao.

Grafico 1: Capacidades de linguagem dominantes

120%
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80%
60%
40%

o ]
0%
Sustentacdo 16 Refutacao 4 Negociacdo 0

Fonte: Elaboragdo propria (2025)

A partir dos dados expostos no Grafico 1, ¢ possivel observar a predominancia da
Sustentagdo: das 16 (dezesseis) propostas de producdo de texto selecionadas, em todas a
sustentacao ¢ solicitada. Considero isso como um dado favoravel, uma vez que, ao defender um
ponto de vista, o caminho inicial para a persuasio é o uso de provas para sustenta-lo. E a
Sustentacdo, conforme o modelo de Toulmin (2006), por meio de dados, € que ird comprovar
uma alegacdo. Como o proprio autor aponta, entretanto, nem sempre os dados sozinhos poderao
sustentar um argumento, sendo necessario, em alguns casos, o uso da Refutagao.

Acerca da Refutagdo, o grafico aponta apenas (25%) de ocorréncias ao longo da
colecdo: das 16 (dezesseis) propostas de produgdo de texto selecionadas, somente 4 (quatro)
apresentam essa capacidade de linguagem. Diante da complexidade da capacidade dominante
agora evidenciada, bem como da importancia da argumentagdo para o sujeito, considero baixa
sua ocorréncia em uma cole¢do composta por 6 (seis) volumes e que, em tese, serd utilizada ao

longo das 3 (trés) séries do ensino médio.
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Outra capacidade de linguagem dominante que busquei nas propostas de produgdo de
texto que compoem os corpora desta pesquisa ¢ a Negociagdo. O Grafico 1 revelou, todavia,
que ndo houve nenhuma ocorréncia dela. Julgo ser lamentéavel que a colecao analisada apresente
este dado, o qual categorizo como uma falha. Como ja dito por mim, em concordancia com
autores, como Aristoteles (2022), Koch (1993) e Fiorin (2024), a argumentatividade ¢ um trago
inerente a linguagem. Assim, conforme esclarece Koch (1993), em consonancia com Perelman

e Olbrechts-Tyteca (2005),

A argumentac¢ao visa a provocar ou a incrementar a “adesdo dos espiritos”
as teses apresentadas ao seu assentimento, caracterizando-se, portanto, como
um ato de persuasdo. Enquanto o ato de convencer se dirige unicamente a
razdo, através de um raciocinio estritamente logico e por meio de provas
objetivas, sendo, assim, capaz de atingir um “auditorio universal”, possuindo
carater puramente demonstrativo e atemporal [...], 0 ato de persuadir, por sua
vez, procura atingir a vontade, o sentimento do(s) interlocutor(es), por meio
de argumentos plausiveis ou verossimeis e tem carater ideologico, subjetivo,
temporal, dirigindo-se, pois, a um “auditorio particular”: o primeiro conduz a
certezas, ao passo que o segundo leva a inferéncias que podem levar esse
auditorio — ou parte dele — a adesdo aos argumentos apresentados (Koch, 1993,
p. 20. Grifos nossos).

Ao observar a diferenga entre convencer e persuadir, observo que, para alcangar a
persuasao, ¢ necessario que o enunciador lance mao de vdrias estratégias argumentativas. Nesse
sentido, a baixa ocorréncia da Refutacdo e a auséncia da Negociacao nas propostas de producdo
de texto escrito com o aspecto argumentar na cole¢do ‘Se liga nas linguagens’ pode inviabilizar
o processo de aprendizagem acerca da argumentagdo. Esta constatacdo deixa implicito que o
LD nio orienta o aluno, com eficiéncia, a levar em conta seu interlocutor, ao defender seu ponto
de vista, como se o ato discursivo fosse uma a¢ao unilateral e monolodgica.

Citelli (1994) trata o ponto de vista como formacgao discursiva, visto que, “quando
emitimos opinides, o fazemos, no geral, orientados por concepcdes que tendem a ser cifradas
nos discursos com os quais convivemos” (Citelli, 1994, p. 18). Tal visdo expressa uma
percepcao dialogica da linguagem e implica considerar que, ao criarmos um discurso, somos
atravessados por valores ideologicos. Trago essa perspectiva a fim de refletir que, ao pensar na
argumentacao como elemento intrinseco a linguagem, no ato de enunciagdo — seja entre locutor
e interlocutor ou entre escritor e leitor — os envolvidos expressam posicionamentos ideoldgicos
proprios, moldados por suas experiéncias socioculturais. Diante disso, espera-se do locutor ou
escritor uma postura dialdgica, aberta a interagao e ao confronto de ideias.

Nesse sentido, Bakhtin afirma que:
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O objetivo da assimilacdo da palavra de outrem adquire um sentido ainda mais
profundo e mais importante no processo de formacdo ideologica do homem,
no sentido exato do termo. Aqui, a palavra de outrem se apresenta ndo mais
na qualidade de informagdes, indicagdes, regras, modelos etc — ela procura
definir as proprias bases de nossa atitude ideoldgica em relagcdo ao mundo e
de nosso comportamento, ela surge aqui como a palavra autoritaria € como a
palavra internamente persuasiva (Bakhtin, 2003, p. 142. Grifos nossos).

Desse modo, associando as palavras do filosofo ao processo de escrita, ao propor ao
aluno uma produgdo de texto argumentativo (ou de qualquer outro aspecto tipoldgico), €
importante que as orientagcdes levem em conta o interlocutor. Conforme ressalta Koch (1993,
p. 21), “ao produzir um discurso, o homem se apropria da lingua, ndo s6 a fim de veicular
mensagens, mas, principalmente, com o objetivo de atuar, de interagir socialmente, instituindo-
se como EU e, constituindo, ao mesmo tempo, como interlocutor”. O processo de produgao
escrita, portanto, a partir das consideragdes de Bakhtin (2003) e Koch (1993), deve ser encarado
como um processo interacional e dialdgico; por esse motivo, o outro, ou seja, o
interlocutor/leitor, deve ser sempre levado em consideragao.

A wvalorizagdo do outro no processo argumentativo ¢ uma possibilidade de
enriquecimento aos diferentes pontos de vista. A esse respeito, Bakhtin (2003) reitera que “a
unilateralidade e as limitagdes do ponto de vista sempre podem ser corrigidas, completadas ¢
transformadas com o auxilio das mesmas observacdes levadas a cabo de outros pontos de vista.
Os pontos de vista pobres (sem observadores vivos e novos) sdo estéreis” (Bakhtin, 2003, p.
330). Refletindo sobre as consideragdes do autor, vejo o quanto a baixa recorréncia da
Refutacdo e a auséncia da Negociacao nas propostas de producao de texto escrito no LD pode
empobrecer o ponto de vista do aluno, uma vez que ele, ao langar uso apenas da Sustentagao,
muitas vezes, acaba assumindo uma postura unilateral, sem levar o ponto de vista de seus

possiveis interlocutores.
Consideracoes finais

Como professora de redag@o nas terceiras séries do EM, considero que o predominio
da Sustentagdo nas 16 (dezesseis) propostas de producdo de texto escrito selecionadas para
analise indica que as orientagdes direcionadas ao aluno privilegiam a exposicao de argumentos
sem considerar a possibilidade de existirem vozes contrarias, ou a negociagdo com O
interlocutor. Isso foge a concepgao interacionista de texto. Concluo, a partir de tais observagoes,
que uma producdo de texto escrito cuja estratégia argumentativa seja apenas a exposi¢cdo de

dados, desconsidera também as condig¢des reais de enunciacao.
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A respeito das condi¢des de enunciagdo, Bakhtin (2003) ressalta a necessidade de se
distinguir oracao e enunciado. Isso porque o enunciado esta inserido em uma situagao concreta
de comunicagdo e carrega a marca do sujeito que enuncia (interlocutor/autor), enquanto a
orac¢do se trata da construgdo gramatical baseada na estrutura da lingua e desconsidera o sentido
a partir do contexto e dos interlocutores envolvidos. Nas palavras do fildsofo, “a oragdao ¢ uma
unidade da lingua". [...] O enunciado ¢ uma unidade da comunicacdo discursiva” (Bakhtin,
2003, p. 295). Assim, uma producdo de texto escrito com o aspecto ‘argumentar’ deveria
configurar-se como um enunciado, o qual responde a outros enunciados anteriores e antecipa
possiveis contra-argumentos.

Do ponto de vista do discurso e do aspecto ideoldgico, considero que a valorizagao
apenas da Sustentagdo nos seis volumes interferird no desenvolvimento do letramento critico.
Além disso, tal interferéncia podera se dar, também, acerca de uma restricdo na relacao entre
locutor-interlocutor. Isso porque ao ndo privilegiar também a Refutacdo e a Negociagdo, a
relacdo dialogica, inerente ao discurso, fica comprometida, pois o aluno, enquanto autor, se
ocupara apenas em sustentar seu ponto de vista, sem levar em conta o outro.

A respeito da natureza dialdgica do discurso, Bakhtin (2003, p. 334) ressalta que “a
palavra quer ser ouvida, entendida, respondida e mais uma vez responder a resposta, € assim ad
infinitum.” Embora o autor tenha utilizado a expressdo “a palavra quer ser ouvida”, o
dialogismo ndo esta presente apenas no discurso falado, ou, dito de outra forma, ndo se trata
apenas do ‘didlogo’ em seu sentido literal. Trata-se, também, do discurso escrito, pois a
enunciagdo nado se restringe a fala (oralidade).

Desse modo, ao defender um ponto de vista apenas com uso da Sustentagdo para
comprova-lo, sem levar em conta um possivel posicionamento contrario, por exemplo, o aluno
talvez ndo desenvolva com eficiéncia a capacidade de responder a diferentes pontos de vista,
nem a perceber os diferentes posicionamentos ideologicos. Até porque, se, conforme Bakhtin
(2003, p. 333) elucida, “todo enunciado tem sempre um destinatario, cuja compreensao
responsiva o autor da obra de discurso procura e antecipa”, entdo, a Refutacdo e a Negociacao
tornam-se tao essenciais quanto a Sustentacdo. Como o préprio autor esclarece, aquele a quem
se dirige a enuncia¢do pode ter “indole variada, graus variados de proximidade, de concretude,
de compatibilidade, etc.” (Bakhtin, 2003, p. 333), o que significa dizer que nem sempre ele tera
0 mesmo posicionamento que o locutor, sendo necessario o uso das capacidades de linguagem

Jjé citadas para que o enunciado seja efetivamente persuasivo.
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